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TEXNIK KO‘NIKMALAR

CRM (Bitrix24

amoCRM)

Excel (pivot

filtr)

1C

tijorat taklifi tayyorlash
shartnoma bilan ishlash
sotuv voronkasi tahlili
sovug gqo‘ng‘iroq skriptlari

debitorlik nazorati

YUMSHOQ KO‘NIKMALAR

Muzokara olib borish
natijaga yo‘naltirilganlik
rad javobiga chidamlilik
jamoada ishlash

vaqtni rejalashtirish

TILLAR

O'zbek tili

Rus tili

Ingliz tili

SERTIFIKATLAR

B2B sotuv texnikalari kursi

«Orzu» o'quv markazi | 2021

CRM tizimida ishlash (Bitrix24)

Onlayn kurs | 04.2023

Sardor Alimov

Sotuv menejeri

PROFESSIONAL XULOSA

Sotuv sohasida 6 yillik tajribaga ega menejer. B2B yo'nalishida 80 dan ortiq
doimiy mijoz bazasini yuritadi, oylik rejani muntazam 110 foizga bajaradi.
Bitimni birinchi go‘ng‘irogdan sharthoma va to‘lovgacha mustagqil olib boradi.
CRM va Excelda hisobot yuritish, yangi menejerlarni o‘qitish tajribasi bor.

ISH TAJRIBASI

Yetakchi sotuv menejeri 03.2022 - Hozirgacha

80 ta korporativ mijoz bazasini Bitrix24 tizimida yuritish

Oyiga 12 ta yangi shartnoma imzolash, rejani 110 foizga bajarish
Narx va to'lov shartlari bo'yicha muzokara olib borish

3 kishilik menejerlar guruhiga mentorlik qilish va skriptlarni yangilash
Debitorlik garzini nazorat qilib, kechikishlarni ikki barobar kamaytirish

Sotuv menejeri 06.2019 - 02.2022

Kuniga 35 ta chiquvchi qo‘ng'iroq qilish va yangi mijozlarni qidirish
Qurilish materiallari bo'yicha tijorat takliflari tayyorlash

amoCRM da bitim bosgichlarini yuritish va haftalik hisobot topshirish
Yiliga 2 ta ixtisoslashgan ko‘rgazmada mahsulotni taqdim qilish

Sotuvchi-konsultant 09.2017 - 05.2019

Kuniga 60 ga yaqin mijozga maslahat berish va mahsulot tanlashda yordam
Qo’shimcha xizmatlarni taklif gilib o‘rtacha chekni oshirish
Kassa va 1C dasturida buyurtmalarni rasmiylashtirish

TA'LIM
Bakalavr 2011-2015

Marketing yo‘nalishi
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